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Список литературы
Введение

          Традиционной и наиболее развитой формой международных экономических отношений является внешняя торговля. На долю торговли приходится около 80 процентов всего объема международных экономических отношений. 

          Теории международной торговли, ведущие начало от английской классической политэкономии, прошли в своем развитии ряд этапов вместе с развитием мировой экономической мысли. Однако их центральными вопросами были и остаются следующие:
· что лежит в основе международного разделения труда? 

· какая международная специализация является наиболее эффективной для отдельных стран и регионов и приносит им наибольшие выгоды? 

· какими факторами предопределяется конкурентоспособность страны в мировой торговле?

          Для любой страны роль внешней торговли трудно переоценить. По определению Дж. Сакса, "экономический успех любой страны мира создается на внешней торговле. Еще ни одной стране не удалось создать здоровую экономику, изолировавшись от мировой экономической системы".

          В современных условиях активное участие страны в мировой торговле связано со значительными преимуществами: оно позволяет более эффективно использовать имеющиеся в стране ресурсы, приобщиться к мировым достижениям науки и техники, в более сжатые сроки осуществить структурную перестройку своей экономики, а также более полно и разнообразно удовлетворять потребности населения.

          В этой связи значительный интерес представляет изучение как теорий, раскрывающих принципы оптимального участия национальных экономик в международном товарообмене, факторы конкурентоспособности отдельных стран на мировом рынке, так и объективных закономерностей развития мировой торговли. Особую значимость эти проблемы имеют для России и других стран, вставших на путь создания развитой рыночной экономики, ориентированной на активное участие в мировой торговле. 

          Первой попыткой теоретического осмысления международной торговли и выработки рекомендаций в этой области явилось доктрина меркантилизма. Меркантилисты сделали серьезный вклад теорию международной торговли хотя бы уже потому, что впервые подчеркнули ее значимость для экономического роста стран и разработали одну из возможных модели ее развития. Они впервые описали то, что в современной экономики называется платежным балансом. Ограниченность меркантилистов заключается в том, что они не смогли понять, что обогащение одной наций может происходить не только за счет обнищания других, с которыми она торгует, что международная экономика развивается, а поэтому развитие стран возможны не только за счет передела уже существующего богатства, но и за счет его наращивания.

          Д. Рикардо, отметив специфику международных экономических отношений, создал модель, в которой показал, что наблюдение принципа А. Смита не является препятствием для взаимовыгодной торговли. Д. Рикардо открыл закон сравнительного преимущества: страна должна специализироваться на экспорте товаров, в производстве которых она имеет наибольшее абсолютное преимущество (если она имеет абсолютное преимущество по обоим товаром) или наименьшее абсолютное преимущество (если она не имеет абсолютного преимущество ни по одному из товаров).

          Современная теория международной торговли уделяет одинаковое внимание и спросу, и предложению товаров. Предложение характеризуется предельным уровнем трансформации, а спрос - предельным уровнем замещения. Баланс до того, как страны вступили в торговое отношение друг с другом, устанавливается путем взаимодействия между предельным уровнем трансформации и предельным уровнем замещения на внутреннем рынке каждой из стран.

          Баланс в условиях торговли основан на соотнесении методом проб и ошибок относительной цены товара внутри страны с его ценой за рубежом и постепенном продвижении в направлении цены равновесия. Каждая страна наращивает производство товара своего относительного преимущества и продает его в другую страну в обмен на товар относительного преимущество той страны. 

          В результате торговли каждая страна получает преимущества: выигрыш от обмена и выигрыш от специализации. В частном случае совпадения производственных возможностей стран-партнеров торговля основывается на различиях в предпочтениях потребителей, и выгоды получает каждая из торгующих стран.

          Для успешного участия во всемирном рынке каждой стране нужна иметь свою внешнеторговую инфраструктуру, через которую товары продвигаются от одного национального хозяйства к другому.

          В международной торговле ведущую роль играют топливно-энергетические товары - нефть, нефтепродукты, природный газ и каменный уголь. Они занимают второе место в международной торговле после машинного оборудования. Главное место среди них занимают нефть. В современных условиях нефть является стратегическим товаром, имеющий серьезную политическую окраску.
I. Основные теории международной торговли
Классическая теория международной торговли.

          А. Смит обосновал тезис, в соответствие с которым основой развития международной торговли служит различие абсолютных издержек. Он отмечал, что следует импортировать товары из страны, где издержки абсолютно меньше, а экспортировать те товары, издержки которых ниже экспортеров. 

          Взгляды А. Смита были дополнены и развиты Д. Рикардо, который сформулировал теорию сравнительных издержек. Д. Рикардо показал, что международный обмен возможен и желателен в интересах всех стран. Он считал возможной взаимовыгодную торговлю и при наличии абсолютных преимуществ одной страны перед другой при производстве товаров.

          Специализация, основанная на использовании принципа сравнительных преимуществ обеспечивает более эффективное размещение мировых ресурсов и рост мирового производства соответствующих товаров. Однако следует иметь в виду, что рассматриваемая модель разделения труда основана на ряде упрощений. Она исходит из наличия лишь двух стран и двух товаров, свободной торговли, совершенной мобильности труда (т.е. рабочей силы) внутри каждой страны при отсутствии его перелива между странами); постоянных издержек производства, полной взаимозаменяемости ресурсов при альтернативном использовании; игнорирования различий в уровне заработной платы между странами, а также отсутствия транспортных затрат и технических изменений.

          Эти исходные предпосылки были необходимы для выявления основных принципов развития международной торговли. Однако ряд из них нуждается в уточнении. На практике расширение производства во многих отраслях связано с ростом предельных издержек, поэтому выпуск каждой последующей единицы данного товара требовал отказа от все возрастающего количества всех остальных.
1. Понятие международной торговли, структура мировой торговли

          Международная торговля является формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе международного разделения труда, и выражает их взаимную экономическую зависимость. В литературе часто дается следующее определение: "Международная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, продавцами и посредниками в разных странах". Международная торговля включает экспорт и импорт товаров, соотношение между которыми называют торговым балансом. В статистических справочниках ООН приводятся данные об объеме и динамике мировой торговли как сумм стоимости экспорта всех стран мира.

          Структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. Международная торговлям опосредующая движение всех межстрановых товарных потоков, растет быстрее производства. Согласно исследованиям внешнеторгового оборота, на каждые 10% роста мирового производства приходится 16% увеличения объема мировой торговли. Тем самым создаются более благоприятные условия для его развития. Когда же в торговле происходят сбои, замедляется и развитие производства.

          Под термином "внешняя торговля" понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.

          Многообразная внешнеторговая деятельность подразделяется по товарной специализации на торговлю готовой продукцией, торговлю машинами и оборудованием, торговлю сырьем и торговлю услугами.

          Международной торговлей называется оплачиваемый совокупный товарооборот между всеми странами мира. Однако понятие "международная торговлям употребляется и в более узком значении: например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокупный товарооборот развивающихся стран, совокупный товарооборот стран какого-либо континента, региона, например, стран Восточной Европы и т. п.

II. Теория конкурентных преимуществ

          Дальнейшее развитие на качественно новой основе теория сравнительных преимуществ получила в трудах известного американского экономиста Майкла Портера.

          На основании анализа обширного статистического материала, охватившего около 100 отраслей восьми промышленно развитых стран. М. Портер создал оригинальную теорию конкурентного преимущества страны. Центральное место в его концепции занимает идея так называемого национального ромба, раскрывающего четыре главных свойства ("детерминанта") экономики, формирующих конкурентную макросреду, в которой действуют фирмы этой страны.

          "Национальный ромб" выявляет систему детерминантов, которые, находясь во взаимо-действии, создают благоприятную или неблагоприятную среду для реализации потенциальных конкурентных преимуществ страны.
1. Модель Хекшера - Олина и Парадокс Леонтьева

          Новая модель была создана шведскими экономистами Эли Хекшером и Бертелем Оли-ном. Вплоть до 60-х гг. модель Хекшера - Олина господствовала в экономической литературе. 

          Сущность неоклассического подхода к международной торговле и специализации отдельных стран состоит в следующем: По причинам исторического и географического характера распределение материальных и людских ресурсов между странами неравномерно, что, по мнению неоклассиков, объясняет различия относительных цен на товары, от которых, в свою очередь, зависят национальные сравнительные преимущества. Отсюда следует закон пропорциональности факторов: в открытой экономике каждая страна стремится специализироваться в производстве товара, требующего больше факторов, которыми страна относительно лучше наделена. Олин сформулировал этот закон еще короче: "Международный обмен - это обмен изобильных факторов на редкие: страна экспортирует товары, производство которых требует большего количества факторов, имею-щихся в изобилии". 

          Известный американский экономист (русского происхождения) Василий Леонтьев, ис-следуя в 1956 г. структуру экспорта и импорта США, обнаружил, что вопреки теории Хекшера - Олина в экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте - капиталоемкие. Этот результат стал известен как парадокс Леонтьева.

          Дальнейшие исследования показали, что противоречие, обнаруженное В. Леонтьевым, может быть устранено, если при анализе структуры торговли учитывать более двух факторов производства.

          Какое объяснение дал своему парадоксу В. Леонтьев? Он выдвинул гипотезу, что в любой комбинации с данным количеством капитала один человеко-год американского труда эквивалентен трем человеко-годам иностранного труда. А это означает, что США и в самом деле трудоизбыточная страна, так что никакого парадокса нет.

          В. Леонтьев также предположил, что большая производительность американского труда связана с более высокой квалификацией американских рабочих. Он провел статистическую проверку, которая показала, что США экспортируют товары, требующие труда более квалифицированного, чем затрачиваемый на производство "конкурирующего импорта". Для этого В. Леонтьев разбил все виды труда на пять уровней квалификации и вычислил, сколько человеко-лет труда каждой квалификационной группы нужно для производства на 1 миллион долларов американского экспорта и "конкурирующего импорта". Оказалось, что экспортные товары потребовали значительно более квалифицированного труда, чем импортные.
2. Противоречия современной международной торговли и методы борьбы с ними

          Анализируя процессы, протекающие в мировой торговле, следует подчеркнуть, что ли-берализация является ее основной тенденцией. Произошло значительное снижение уровня таможенных пошлин, отменены многие ограничения, квоты и т. п. Однако существует целый ряд проблем. Одна из основных - нарастание протекционистских тенденций на уровне экономических группировок, торгово-экономических блоков стран, во многом противостоящих друг другу.

III. Казахстан на мировом рынке

1. Экономический потенциал Республики Казахстан

          Казахстан обладает богатейшими земельными ресурсами, полезными ископаемыми и уникальными природными богатствами.

          Это прежде всего, нефтъ. Основные месторождения нефти находятся в Западно-Казахстанской, Атырауской, Мангистауской, Актюбинской, Кзыл-Ординской областях. Исследованные запасы составляют 4.5 млрд. т. нефти; 1.6 млрд. т. газоконденсата; 5.9 трил. куб. м. газа.

          Уголь. Запасы 200 млрд. т. Основные месторождения угля сосредоточены в Карагандинской (коксующийся уголь), Костанайской, Акмолинской, Павлодарской, Восточно-Казахстанской областях. Имеется уникальное месторождение утля Шубарколъское месторождение, где запасы угля составляют 2 млрд. т., при зольности 4-25%.

          Железная руда. По объемам запасов (8 млрд. т.) Казахстан занимает третье место в СНГ после России и Украины. Основные запасы сосредоточены в Костанайской области (Сарыбай, Кашар, Лисаковск). Запасы хрома сосредоточены в Актюбинской области (90% запасов СНГ) фосфор - 60% ми-ровых запасов имеется в Жамбылской области. Фактически две страны в мире являются монополистами по фосфорным удобрениям: Казахстан и США.60% технических алмазов,97% цветных металлов, 60% запасов серебра СНГ, а также 40-45% мировых запасов урановой руды (по данным МАГАТЭ) находятся на территории Казахстана. 
Республика располагает значительными запасами золота, ванадия, вольфрама и другими видами цветных металлов, из таблицы Менделеева на территории Казахстана выявлено 99 элементов. 

          Уровень промышленного развития республики в целом находится на уровне слаборазвитых стран, однако имеются отрасли промышленности, где республика может претендовать на свою "нишу" в мировой системе развитых стран. Это предприятия военно-промышленного комплекса, уникальный космодром Байконур и другие отрасли.

          К несметным богатствам Казахстана относится его земли. Общая земельная площадь составляет 276 млн. га., из них сельхозугодий 220 млн. га., под селъскохозяственные культуры занято ЗЗ млн. га., из них под зерными культурами-23 млн. га., под пшеницей - 14 млн. га. земли.

          Казахстан обладает развитой системой образования науки, культуры, значительным научным и техническим потенциалом, которых нет во многих саранах, строящих рыночную экономику.

          В настоящее время задача заключается в перестройке экономики в соответствии с требованиями мирового рынка.

          Основные цели Организации - укрепление мировой экономики и направление усилий на расширение торговли, увеличение инвестиций, занятости и повышение уровня доходов во всем мире.

          Главной задачей организации является коммерческая и экономическая ориентация, государств на повышение уровня жизни путем обеспечения полной занятости, роста производства и торгового обмена товарами и услугами, оптимального использования источников сырья с целью обеспечения долгосрочного развития, зашиты окружающей среды.

          Важным компонентом интеграций Казахстана в международной торговой системе является его экономическая развития. Это позволит нашей стране строить свою стратегию развития в предсказуемой и стабильной торговой среде, гарантирует ей такие же права, какие имеют остальные страны мира.

          На начавшемся 25 января 2001 г. Международном Экономическом Форуме в Давосе (делегацию РК возглавляет премьер-министр К. Токаев) основной вопрос для Казахстана будет ускорение процедуры вступления в ВТО, так определил задачу для казахстанской делегации Президент Н. Назарбаев. Основной же темой собственно Экономического Форума в Швейцарии должна стать проблема сглаживания противоречий между развитыми и развивающимися странами в условиях глобализации ми-ровой экономики, особенно проблемы увеличивающегося разрыва в уровне доходов между различными социальными группами.

2. Приоритет экспорта или внутреннего рынка

          Промышленная политика должна базироваться на экспортно-импортной политике, т.к. она определяет те приоритеты, по которым наша страна имеет сравнительные преимущества и может занять свою "нишу" на мировом рынке и участвовать в международном разделении труда.

          Методологической базой при разработке экспортно-импортной политики должны служить следующие основополагающие моменты.

          В настоящее время подавляющая часть экспорта Казахстана, которая определяет возможность участия в международном разделении труда, сырье и продукция сырьевого комплекса. В результате этого, во-первых, ослабляется и обедняется преобразующая роль внешнеэкономической деятельности. 

          Во-вторых, внешнеэкономическая деятельность ориентирована главным образом, на СНГ, прежде всего, на Россию, что сохраняет старую форму разделения труда.

          Внешнеэкономические связи выполняют три функции:

· во-первых, от внешнеэкономических связей зависит состояние экономической безопасности, который обеспечивается определенным балансом общественного производства; 

· во-вторых, без этого баланса нельзя вести общественное воспроизводство; 

· в-третьих, международные хозяйственные связи - база перестройки структуры экономики.
          При растущем развитии новых технологий .ассортименте продукции роль внешнеэкономических связей очень велика, недооценка этой роли может обернуться серьезными потерями.

          Нынче в экономической жизни республики существуют серьезные факторы, которые сдерживают развитие внешнеэкономических связей: несовершенность хозяйственных законодательных актов, развитость рыночных отношений, ценовые и производственные диспропорции, отсталость социальных структур, отсутствие информации, волевое определение объемов внешнеэкономической деятельности, неконвертируемость национальной валюты и т.д.

          В условиях Казахстана существуют следующие пути расширения внешнеэкономических связей - это совершенствование товарной и географической структуры, т.е. диверсификация товарной структуры и расширение географии внешнеторговых операций. Эти два направления расширения внешнеэкономических связей взаимосвязаны между собой, но мы рассмотрим их раздельно.

          Для повышения темпов роста внешнеэкономической деятельности необходимо профилирующие отрасли экономики Казахстана использовать в качестве стартовой площадки для дальнейшего развития внешнеэкономической деятельности. Неплохие перспективы в этом плане имеются в высокотехнологичных отраслях. Они могли бы ускорить продвижение Казахстана на более высокие ступени экономического и научно-технического развития.

          В росте и развитии внешнеэкономической деятельности особую роль играют наращивание экспорта и совершенствование товарной структуры. Когда речь идет об экспортере возникают проблемы импорта для заполнения внутреннего дефицита. Кроме того, именно с уровнем развития экспорта связан уровень развития импорта т.к. состояние экспорта определяет платежеспособность страны при международных расчетах. Состояние развития экспорта облагораживание и диверсификация его структуры определяют экономические взаимоотношения Казахстана с другими странами.

Заключение

          Международная торговля является формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе международного разделения труда, и выражает их взаимную экономическую зависимость. В литературе часто дается следующее определение: "Международная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, продавцами и посредниками в разных странах". Международная торговля включает экспорт и импорт товаров, соотношение между которыми называют торговым балансом. В статистических справочниках ООН приводятся данные об объеме и динамике мировой торговли как сумм стоимости экспорта всех стран мира.

          Структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. Международная торговлям опосредующая движение всех межстрановых товарных потоков, растет быстрее производства. Согласно исследованиям внешнеторгового оборота, на каждые 10% роста мирового производства приходится 16% увеличения объема мировой торговли. Тем самым создаются более благоприятные условия для его развития. Когда же в торговле происходят сбои, замедляется и развитие производства.

          Под термином "внешняя торговля" понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.

          Многообразная внешнеторговая деятельность подразделяется по товарной специализации на торговлю готовой продукцией, торговлю машинами и оборудованием, торговлю сырьем и торговлю услугами.

          Международной торговлей называется оплачиваемый совокупный товарооборот между всеми странами мира. Однако понятие "международная торговлям употребляется и в более узком значении: например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокупный товарооборот развивающихся стран, совокупный товарооборот стран какого-либо континента, региона, например, стран Восточной Европы и т. п.

          Рассматривая структуру мировой торговли в первой половине XX века (до 2-й мировой войны) и в последующие годы, мы видим существенные изменения. Если в первой половине столетия 2/3 мирового товарооборота приходилось на продовольствие, сырье и топливо, то к концу века на них приходится 1/4 товарооборота. Доля торговли продукцией обрабатывающей промышленности выросла с 1/3 до 3/4. И наконец, более 1/3 всей мировой торговли в середине 90-х годов - это торговля машинами и оборудованием. 
Товарная структура мировой торговли изменяется под воздействием НТР, углубления международного разделения труда. В настоящее время наибольшее значение в мировой торговле имеет продукция обрабатывающей промышленности: на ее долю приходится 3/4 мирового товарооборота. Особенно быстр растет доля таких видов продукции, как машины, оборудование транспортные средства, химическая продукция, продукция обрабатывающей промышленности, в особенности наукоемкие товары. Доля продовольствия, сырья и топлива составляет примерно 1/4.

          Для географического распределения мировой торговли характерно преобладание стран с развитой рыночной экономикой промышленно развитых стран. Так, в середине 90-х гг. на них отводилось около 70% мирового экспорта.

          В отличие от большинства развивающихся стран, "новые индустриальные страны") в особенности четыре "малых дракона" Азии (Южная Корея, Тайвань, Гонконг, Сингапур), демонстрируют быстрый рост экспорта. Их доля в мировом экспорте в середине 90-х годов составляла 10,5%. Набирающая экономические обороты в последнее десятилетие КНР достигла 2,9% (было менее 1%). США в мировом экспорте занимают 12,3%, Западная Европа - 43%; Япония -9,5% (см. табл. 2). 

          Важный параметр в оптовой торговле - соотношение универсальных и специализированных оптовых фирм. Всеобщей можно считать тенденцию к специализации (в специализированных фирмах производительность труда значительно выше, чем в универсальных). Специализация идет предметному (товарному) и функциональному (т.е. ограничение функций, выполняемых оптовой фирмой) признаку.

          Существует несколько основных видов товарных бирж:

4) Открытые - доступные для всех. На них торгуют реальными товарами, поэтому в сделках непосредственно участвуют продавцы и покупатели. Посредники между ними возможны, но не обязательны. Деятельность таких бирж регламентируется слабо.

5) Открытые биржи смешанного типа, уже с посредниками - брокерами, действующими за счет клиента, и дилерами, действующими за свой счет.

6) Закрытые - торгующие реальным товаром. На них продавцы и покупатели не вправе входить в "биржевое кольцо" и тем непосредственно контактировать друг с другом.

          В настоящее время биржи реального товара сохранились лишь в некоторых странах и имеют незначительные обороты. Они являются как правило одной из форм оптовой торговли товарами местного значения, рынки которых отличаются низкой концентрацией производства, сбыта и потребления, или создаются в развитых странах в попытке защитить национальные интересы при экспорте важнейших для этих стран товаров. В развитых капиталистических странах бирж реального товара почти не осталось. Но в отдельные периоды при отсутствии других форм организации рынка биржи реального товара могут играть заметную роль.

          Срочные (фьючерсные) биржи, где торгуют не товаром, а контрактами на поставку товаров в будущем. Фьючерсная биржевая торговля - один из наиболее динамичных секторов капиталистического хозяйства. В современных условиях именно фьючерсная торговля является господ-ствующей формой биржевой торговли.

          Фьючерсные биржи позволяют не только быстрее реализовывать товар, но и ускорить возврат авансированного капитала в денежной форме в количестве, максимально близком первоначально авансированному капиталу плюс соответствующая прибыль. Кроме того, фьючерсная биржа обеспечивает экономию резервных средств, которые бизнесмен держит на случай неблагоприятной коньюктуры.

          Торговля ценными бумагами ведется на международных денежных рынках, то есть на биржах таких крупных финансовых центров, как Нью-Йорк, Лондон, Париж, Франкфурт-на-Майне, Токио, Цюрих. Торговля ценными бумагами производится в присутственные часы на бирже, или так называемое биржевое время. В качестве продавцов и покупателей на биржах могут выступать лишь брокеры (маклеры), которые выполняют заказы своих клиентов, и за это получают определенный процент с оборота. Для торговли ценными бумагами - акциями и облигациями - существуют так называемые брокерские фирмы, или маклерские конторы. 

          Одним из наилучших путей поиска контакта между производителем и потребителем являются ярмарки, чаще всего специализированные, что позволяет потребитель сравнить и выбрать наиболее подходящий ему по потребительским качествам и цене товар, не затрачивая громадных усилий на поиск информации о производителях необходимых ему товаров. На тематических ярмарках производители выставляют на выставочных площадях свой товар "лицом", а потребитель имеет возможность выбрать, купить или заказать необходимый ему товар прямо на месте. Ведь яр-марка представляет собой обширную выставку, где стенды с товарами и услугами распределены согласно тематике, отрасли, назначения и т.п. Поэтому любой желающий, сориентировавшись по темам выставок, может выбрать ту, которая позволит встретится с интересующими его производи-телями. Соответственно и производитель встречает на ярмарке аудиторию, интересующуюся именно его товаром. Роль ярмарок в будущем не уменьшится, а, напротив, возрастет.

          Под торговлей иностранной валютой понимают сделки купли-продажи одной валюты на другую или на национальную валюту по курсу, заранее установленному партнерами. Важнейшим валютным курсом является курс доллара к марке ФРГ. Банки, готовые заключить валютные сделки, называют курсы, по которым они рассчитывают покупать или продавать.

          В XX в. мировая торговля пережила ряд глубоких кризисов. Первый из них был связан с мировой войной 1914-1918 гг., он привел к длительному и глубокому нарушению мирового товарооборота, продолжавшемуся до окончания Второй мировой войны, которая до основания потрясла всю структуру международных экономических отношений. В послевоенный период мировая торговля столкнулась с новыми трудностями, связанными с распадом колониальной системы. Следует отметить, что все эти кризисы были преодолены.

          Со второй половины XX века, когда международный обмен приобретает "взрывной ха-рактер", мировая торговля развивается высокими темпами. В период 1950-1994 гг. мировой торговый оборот вырос в 14 раз.. По оценке западных специалистов, период между 1950 и 1970 годами можно охарактеризовать как "золотой век" в развитии международной торговли. Так, среднегодовой темп роста мирового экспорта составил в 50-х гг. 6%, в 60-х гг. - 8,2. В период с 1970 по 1991 г. физический объем мирового экспорта (т. е. рассчитанный в неизменных ценах) возрос в 2,5 раза, среднегодовой темп роста - 9,0%, в 1991-1995 гг. этот показатель был равен 6.2%.

          В условиях Казахстана существуют следующие пути расширения внешиеэномических связей - это совершенствование товарной и географической структуры, т.е. диверсификация товарной структуры и расширение географии внешнеторговых операций. Эти два направления расширения внешнеэкономических связей взаимосвязаны между собой, но мы рассмотрим их раздельно.

          Для повышения темпов роста внешнеэкономической деятельности необходимо профилирующие отрасли экономики Казахстана использовать в качестве стартовой площадки для дальнейшего развития внешнеэкономической деятельности. Неплохие перспективы в этом плане имеются в высоко-технологичных отраслях. Они могли бы ускорить продвижение Казахстана на более высокие ступени экономического и научно-технического развития.

          В росте и развитии внешнеэкономической деятельности особую роль играют наращивание экс-порта и совершенствование товарной структуры. Когда речь идет об экспортере возникают про-блемы импорта для заполнения внутреннего дефицита. Кроме того, именно с уровнем развития экспорта связан уровень развития импорта т.к. состояние экспорта определяет платежоспосоность страны при международных расчетах. Состояние развития экспорта облагораживание и диверсификация его структуры определяют экономические взаимоотношения Казахстана с другими странами. 

          Основные цели Организации - укрепление мировой экономики и направление усилий на расширение торговли, увеличение инвестиций, занятости и повышение уровня доходов во всем мире.

          Главной задачей организации является коммерческая и экономическая ориентация, государств на повышение уровня жизни путем обеспечения полной занятости, роста производства и торгового обмена товарами и услугами, оптимального использования источников сырья с целью обеспечения долгосрочного развития, зашиты окружающей среды.

          Важным компонентом интеграций Казахстана в международной торговой системе является его экономическая развития. Это позволит нашей стране строить свою стратегию развития в предсказуемой и стабильной торговой среде, гарантирует ей такие же права, какие имеют остальные страны мира.

          Анализируя процессы, протекающие в мировой торговле, однако следует подчеркнуть, что существует целый ряд проблем. Одна из основных - нарастание протекционистских тенденций на уровне экономических группировок, торгово-экономических блоков стран, во многом противо-стоящих друг другу.

          Внешнеторговая политика "Общего рынка" призвана в первую очередь блюсти интересы стран-членов. Поэтому основное внимание уделяется защите производителей от допинговых цен внешних экспортеров с помощью введения "лимитированной" или "предельной" цены. Этой же цели служат устанавливаемые на каждый год Советом министров Европейских сообществ, "интервенционная" и "лимитированная импортная" цены. Также органы "Общего рынка" борются с нечестной конкуренцией и различными злоупотреблениями на рынке, путем введения различных законодательных ограничений.

          Важную роль в регулировании международной торговли, в устранении препятствий для ее развития, ее либерализации играют международные экономические организации. Одна из основных организаций такого рода - Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ).
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